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Studium przypadku

Rozwigzania dla produkcji 1 dystrybucji — Bartek S.A.

Klient

Bartek jest najwickszym producentem obuwia
dziecigcego w kraju. Jest takze jedng z najwigkszych i
najbardziej rozpoznawalnych sieci w Europie. Firma
oferuje na rynku obuwie skierowane dla dzieci w
wieku 1-10 lat.

Firma Bartek posiada 52 sklepy firmowe w calej
Polsce, wspoltpracuje z 200. Sklepami w kraju i z
ponad 250 placowkami za granica.

Cele wdrozenia

Intensywny rozw¢j firmy Bartek zwigzany z
ekspansja na nowe rynki wymusil koniecznos¢
zmiany monitorowania sprzedazy i kontrolowania
poziomu zapasow, spowodowat takze nowe podejscie
do procesu podejmowania decyzji i zarzadzania.

Podstawowe cele wdrozenia to integracja danych ze
wszystkich systeméw (m.in. sprzedazowych, finsan-
sowych), zdefiniowanie kluczowych wskaznikow
efektywnosci oraz stworzenie analiz i raportow, ktore
umozliwig bardziej wydajne zarzadzanie tancuchem
dostaw i siecig sprzedazy.

Firmie zalezato takze na szybszym dostosowywaniu
si¢ do trendow rynkowych. Dzigki Binocle, firma
mogta zaczaé na biezaco bada¢ upodobania klientow
wg Kraju, regionu. Wdrozenie zwigkszyto efektyw-
no$¢ dziatan oraz przyczynito si¢ do wzmocnienia
pozycji konkurencyjnej firmy na rynku obuwia.

Korzysci biznesowe

e Lepsze dostosowanie oferty produktowej do
potrzeb klientow
Promocja produktow najbardziej pozadanych
przez klientoéw. Wzrost sprzedazy dzieki lepszemu
dotarciu do grupy docelowe;j.

o Bardziej efektywne zarzgdzanie taricuchem
dostaw
Zapobieganie nadwyzkom w magazynach — szyb-
sze dostosowanie podazy do popytu.

o Lepsze zarzgdzanie stanami magazynowymi
Zminimalizowanie czasu przeznaczonego na
przygotowanie raportéw — raporty, ktére pochia-
niaty kilka miesiecy zmudnej pracy, ich przygo-
towanie zajmuje obecnie kilka godzin.

Wigksza wiarygodnosé danych

Wozrosta wiarygodno$¢ danych dzigki konsolida-
cji danych z réznych zrédet (sklepow, magazy-
néw, systemow finansowych).

Szybki dostep do raportow ,,na zgdanie”
Raporty sg teraz dostepne ,,0d reki”. Wczesniej rapor-
ty byly przygotowywane raz na miesigc.

Benchmarking — stala ocena dziatalnosci
przedsiebiorstwa

Pracownicy dzigki Binocle moga codziennie porow-
nywac¢ sprzedaz wg sklepow i regionow.

Wdrozone rozwigzania

Kompleksowe i uproszczone raportowanie
Raporty bazujace na skonsolidowanych danych za-
pewniaja cato$ciowe spojrzenie na dziatanie orga-
nizacji oraz wspieraja podejmowanie waznych de-
cyzji.

e Narzedzia do benchmarkingu

Menadzerowie mogg na biezaco $ledzi¢ wyniki fi-
nansowe poszczegdlnych sklepéw oraz oceniac,
ktore z nich sa najbardziej rentowne. Zarzadzanie
fancuchem dostaw jest bardziej efektywne.

Rozwigzania do optymalizacji zapasow
Lepsze zarzadzanie zapasami dzieki biezacej anali-
zie popytu na poszczegodlne produkty.

o Narzedzia do wielowymiarowej analizy pro-

duktow oraz monitorowania sprzedazy

Lepsze zaspokajanie potrzeb rynkowych. Produkcja
i sprzedaz produktéw najbardziej pozadanych przez
klientow.

Automatyczna aktualizacja raportow
Dane z 56 sklepow zostaly zintegrowane. Raporty

sa zautomatyzowane i przygotowywane ,,na zada-
nie”. Szybki wglad do kluczowych danych.

“Nie bylismy w stanie

w tym samym czasie ana-
lizowa¢ danych pocho-
dzqcych z wielu sklepow.
Analizy ira-
porty, ktorych  przygo-
towanie zajmowato tygo-
dnie sq obecnie dostepne
od reki dla kazdego, kto
potrzebuje tych informacji
w danej chwili.

Umozliwito to kierowni-
kom sklepow oraz anali-
tykom szybkie i
bardziej trafne podejmo-
wanie decyzji.”



